Pesquisa Mestre

” Meu Negécio

Nome do produto:

Por que o produto foi desenvolvido? (A missao do expert)
[ J

O que a pessoa ganha/aprende:
1.
Como funciona? (ferramentas, entregaveis, moédulos)

Beneficios:

Transformacao:



Super-promessa:

Quais sao as novidades que o produto traz? (Mecanismo unico)

USP (PUV - Proposta unica de valor):

Super Bonus:

Provas:

Provas sociais:

Big ldea:

INnvestimento:



Custo da perda:

Concorrentes (O que vendem? Como? O que estao falando?

# Perfil de Comunicador

Quem sou eu? Por que confiarem mim? (Super autoridade)

O que vocé ama e acredita?

O que voceé odeia e discorda?

Caracteristicas, principios e valores:

Marca pessoal (Elementos e o que eles significam)

e Acessorios:
e Roupas:



e Cenarios:
e Aderecos:
e Cores:

Palavras autorais (Mantras, jargdes, borddes, nomenclaturas):

@ Dados e Insights do Publico

Publico-Alvo:

Personas:
ICP1:
Perfil Descrigcao
Dados e Nome
Demografico e |dade
e Género
e Localizagcao
e Ocupacao
e Renda
e Estado civil
Interesses e
Hobbies
Valores e Estilo O gue é importante pra ela?
de Vida
Comportamento
de compra




Canais de
Comunicagao

Onde ela consome contelddo?

Citagoes e
Reclamacgodes

Frases tipicas que a possivel persona poderia dizer.

Marcas e
Produtos

Liste pelo menos 3 marcas ou produtos que ela goste ou
utilize.

O Que ela vé?

Anote o que ela observa em seu ambiente, como
tendéncias, influéncias e o comportamento das pessoas ao
seu redor

O Que ela Ouve?

Liste as principais fontes de informacao e influéncia
auditiva, como feedbacks, conselhos, comentarios de
amigos, familia e etc.

O Que ela Pensa
e sente?

Descreva os pensamentos e sentimentos internos,
incluindo suas preocupacdes e aspiragoes.

O Que elaFalae
Faz?

Identifique as a¢cdes e comportamentos dela.

Dores e Dores, medos, frustracdes e obstaculos que ela enfrenta.

Problemas

Inimigo em

comum

Ganhos Desejos, sonhos, necessidades, beneficios e resultados
positivos.

Objecoes

Mitos e Crencas

Histéria

Uma breve narrativa de 6 linhas que conte seus desafios e
como 0 meu produto ou servigco pode ajudar.
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